CASI STUDIO - TORINO - B2B & B2C

780€ investiti.
27.674€ incassati.
In 30 giorni.

Non e un caso isolato. Questa guida ti mostra il sistema esatto e
perché funziona anche quando hai gia provato e bruciato soldi o che

sia la tua prima volta

LT

9700

i anToo 387,00

567,00
168,80
816,00
404,00
216,00

i 404,00

867.00

280,00

o0
"z

L 1300

- -~ L N B B MR N

[ 144,00

L 566300 2400
ok [ 213000

€ 1.160,00

62500

153 8

1062600 € 17,048, 9 € FTET4AD




PRIMA DI TUTTO

Quello che pensi sulle ads

probabilmente e sbhagliato.

Non telo dicoio. Te lo dimostrano Alessandro e Andrei — due imprenditori torinesi che

partivano esattamente da dove sei tu adesso.

"Le ads costano troppo."

Andrei spendeva 15€/giorno. Ha moltiplicato il

fatturato per quattro.
Se investi 900€ e ne portia casa 6.000 — &
ancora un costo?

"Non ho tempo per seguirle.”

Andrei ha fatto video e contenuti da solo per un

anno mentre gestiva l'attvitta.
Un medico non si cura da solo per un motivo
preciso.

"Ho gia provato, non ha funzionato.”

Alessandro aveva bruciato 12.000€ con diverse

agenzie. Report bellissimi, follower, like ma zero
ordini. Il problema non erano le ads, ma chile
gestiva.

"Nel mio settore non funziona."

B2B e B2C, due mercati opposti, stesso risultato.

Puoi cercare le ads dei tuoi competitor attive da
mesi su facebook.com/ads/library — Ti
soprendera quante attivita fanno ads far crescere
la loro attivita
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Ho scelto queste due storie perché partivano da una posizione sfavorevole. Gia scottati. Gia delusi. Gia quasi

pronti a rinunciare.

Se il metodo funziona nelle condizioni peggiori

perché non dovrebbe funzionare con te?
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mtc-abitilavoro.com

i2 M c info@mtc-abitilavoro.it

orino 011283010
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Alessandro aveva gia speso circa 10.000€ con agenzie diverse. | report erano impeccabili —

impression, click, follower. Ma i clienti? Nemmeno I'ombra

Quando gli ho proposto di lavorare insieme mi ha sorpreso che dicesse si — era gia convinto che

sarebbe andata come le altre volte.

"Va bene, proviamo. Ma dentro di me pensavo che fosse I'ennesima volta."

Non ho lanciato campagne generiche. Ci siamo fermati a capire chi portava davvero margine: imprese edili,
logistica, giardinieri, manutentori stradali. Target preciso, messaggio preciso, video girato da me sul campo.

Siamo passati da 20€ a contatto a 2,50€.
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https://www.google.com/search?q=mtc+numerp+&sca_esv=50d2a87678068abc&sxsrf=ANbL-n62REeq483IP7GbmCf7A_kPLIoRLg%3A1781201447159&ei=J_oqav6ICcmli-gP0LOp2Qw&biw=1600&bih=830&ved=0ahUKEwi-uJ-85P-UAxXJ0gIHHdBZKssQ4dUDCBI&uact=5&oq=mtc+numerp+&gs_lp=Egxnd3Mtd2l6LXNlcnAiC210YyBudW1lcnAgMgkQABiABBgNGBMyCRAAGIAEGA0YEzIIEAAYHhgNGBMyCBAAGBYYHhgTMggQABgWGB4YEzIIEAAYFhgeGBMyCBAAGBYYHhgTMggQABgWGB4YEzIIEAAYFhgeGBMyCBAAGBYYHhgTSP4PUABYpgxwAHgBkAEAmAHGAqABnhGqAQcwLjYuNC4xuAEDyAEA-AEBmAILoAK-EcICChAjGIAEGIoFGCfCAgoQABiABBiKBRhDwgILEAAYgAQYsQMYgwHCAg4QLhiABBiKBRixAxiDAcICCBAAGIAEGLEDwgIFEAAYgATCAgQQIxgnwgINEAAYgAQYigUYQxixA8ICCxAuGIAEGIoFGLEDwgIOEC4YrwEYxwEYgAQYjgXCAgsQLhivARjHARiABMICHRAuGK8BGMcBGIAEGI4FGJcFGNwEGN4EGOAE2AEBwgIHEAAYgAQYCsICEBAuGIAEGIoFGEMYxwEY0QPCAgsQLhiABBjHARjRA8ICCxAuGIAEGMcBGK8BwgIGEAAYFhgewgIJEAAYFhgeGMkDwgILEAAYgAQYigUYkgPCAhoQLhiABBjHARjRAxiXBRjcBBjeBBjgBNgBAcICBxAAGIAEGBPCAgcQLhiABBgTmAMAugYGCAEQARgUkgcHMC42LjQuMaAHrFyyBwcwLjYuNC4xuAe-EcIHBjAuMTAuMcgHF4AIAQ&sclient=gws-wiz-serp

Le campagne hanno intasato il gestionale — ho affiancato Alessandro nella gestione commerciale per
trasformare i contattiin ordini. In sei mesi: spedizioni in tutta Italia.

La mia vittoria piu grande? Quando mi ha detto: "Gavril, sto cercando personale per crescere ancora di piu."
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I 90% dei contatti diceva no inizialmente — ma nel workwear i clienti tornano ogni stagione per il
riassortimento.
Ho costruito un sistema di email marketing automatico per tenerli caldi nel tempo. Quel 90% non & uno scarto:

e pipeline che siripresenta ogni sei mesi.
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"Non pensavo che questi strumenti potessero funzionare cosi bene. Mi dispiace non aver

iniziato prima."



Andrei - Avto Car Detailing

avtocardetailing@gmail.com
39 345592 0597

€15 368+ <€1 x4

COSTO PER CONTATTO

Andrei per un anno aveva fatto tutto da solo: video costanti, contenuti quotidiani, Al, ogni piattaforma. Un

anno. Di clienti davvero pochi.

"Starci dietro era impossibile. Non é il mio mestiere. Il mio mestiere é il car detailing."

Prima di toccare le campagne, ci siamo fermati. Abbiamo ragionato su quale

servizio portasse piu soddisfazione — economica e operativa.

E emerso il rinnovo fari con tecnologia nanotech a domicilio.

Un servizio che nessuno nella zona strutturava in quel modo.
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Ho costruito un sistema geolocalizzato su Torino e Crescentino — raggio 20km
per ogni area.
Chivede I'annuncio € qualcuno che si trova in quella zona, ha un'auto,

e ha un problema specifico. Nessuno spreco.
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Risultato: 368 richieste a meno di 1€ a contatto. Dopo 24 ore dal lancio, Andrei aveva gia chiuso il primo

cliente.

"Com’'e andata? Meglio di quanto avrei potuto immaginare. Con 15 euro al giorno oltre 360

richieste. Ho fatto un x4. Ora ci specializziamo nell'oscuramento vetri."




IL METODO

Non campagne lanciate
e dita incrociate.

Un viaggio di 2.000 km non lo fai senza GPS — non perché non sai guidare, ma perché

quando sbagli strada ti rimette in carreggiata. lo sono il tuo GPS. Per tutto il percorso.

Analisi e onboarding

Definiamo la tua visione a 12 mesi, studiamo il cliente che porta davvero margine, e vengo
fisicamente da te a creare contenuti su misura. Con ogni cliente sono stato nel loro laboratorio,

ufficio, cantiere.

Lancio e calibrazione

La campagna parte con dati reali, non supposizioni. Valutiamo i segnali nelle prime 48 ore,
allineiamo budget e strategia, eliminiamo cio che non converte. Il sistema impara velocemente

perché sa cosa cercare.

Espansione del sistema

Ads,video, email marketing, landing page — ogni pezzo si integra. Non gestisco solo le campagne:

costruisco l'infrastruttura che lavora mentre tu fai il tuo mestiere.

CHI SONO

Sono Gavril Bostan, consulente operativo per imprenditoria
Torino. Ho lavorato in 12 settori diversi — ho visto cosa
funziona e cosa & una perdita di soldi e tempo.

Non sono un'agenzia: ogni risultato passa per me,

direttamente.

Essere a Torino non & un dettaglio — conosco questo
mercato, queste persone, queste dinamiche.
Lavoro con pochiimprenditori alla volta, per seguire ognuno

sul serio.




1. 0. 0. 0.6 ¢
Altre collaborazioni

Gestisco un cocktail bar nel centro di Torino. Partendo da una
situazione confusa e distratta, grazie a un lavoro profondo e a un
confronto settimanale con Gavril, abbiamo rivoluzionato e
ristrutturato completamente la nostra immagine, ridando un'identita
forte al locale.

—Aurora

Grazie all'affiancamento con Gavril, la nostra storica pasticceria di
Torino ha allargato il suo raggio d'azione. Curando i social insieme a
lui, abbiamo iniziato ad attirare clienti che prima non ci conoscevano,
spingendoli a venire apposta da Borgaro e dai comuni vicini.

— Vittorio

Ho una ditta di costruzioni a Torino. Anche se siamo sul mercato da
tempo, avevamo bisogno di far conoscere meglio la nostra attivita.
Gavril & stato un ottimo professionista, aiutandoci a comunicare il
nostro valore e a farci notare.

—Livio

Ho una pizzeria. In passato sono passate tante persone a proporsi
per aiutarci, ma nessuno che parlasse mai di cose concrete. Con
Gauvril € stato diverso: abbiamo fatto un lavoro eccezionale, basato
sui fatti

—Dino
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Il prossimo passo tocca a te.

Alessandro e Andrei partivano frustrati e delusi dalle vecchie
agenzie. Hanno cambiato strategia e i numeri gli hanno dato
ragione. Il metodo e testato, sul campo e nel tuo stesso territorio.

Ora la scelta e tua.

ASCOLTA LE
LORO VIDEORECENSIONI
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https://bostangavril.it/

	Gavril Bostan
	LE 4 CREDENZE CHE BLOCCANO

	CASI STUDIO · TORINO · B2B & B2C
	780€ investiti. 27.674€ incassati. In 30 giorni.
	Non è un caso isolato. Questa guida ti mostra il sistema esatto  e perché funziona anche quando hai già provato e bruciato soldi o che sia la tua prima volta
	di Gavril Bostan — consulente Meta Ads & strategia digitale per PMI a Torino

	Gavril Bostan
	PRIMA DI TUTTO


	Quello che pensi sulle ads
	probabilmente è sbagliato.
	Non telo dico io. Te lo dimostrano Alessandro e Andrei — due imprenditori torinesi che
	partivano esattamente da dove sei tu adesso.
	"Le ads costano troppo."
	Andrei spendeva 15€/giorno. Ha moltiplicato il
	fatturato per quattro.
	Se investi 900€ e ne porti a casa 6.000 — è ancora un costo?

	"Ho già provato, non ha funzionato."
	Alessandro aveva bruciato 12.000€ con diverse
	agenzie. Report bellissimi, follower, like ma zero ordini. Il problema non erano le ads, ma chi le gestiva.

	"Non ho tempo per seguirle."
	Andrei ha fatto video e contenuti da solo per un
	anno mentre gestiva l'attvittà.
	Un medico non si cura da solo per un motivo preciso.

	"Nel mio settore non funziona."
	B2B e B2C, due mercati opposti, stesso risultato.
	Puoi cercare le ads dei tuoi competitor attive da mesi su  facebook.com/ads/library — Ti soprenderà quante attività fanno ads far crescere la loro attività
	metti  nel motore di ricerca il tuo settore


	Ho scelto queste due storie perché partivano da una posizione sfavorevole. Già scottati. Già delusi. Già quasi pronti a rinunciare.
	Se il metodo funziona nelle condizioni peggiori
	perché non dovrebbe funzionare con te?
	Gavril Bostan
	CASO STUDIO 01


	Alessandro · MTC Torino
	011 283010


	€780
	301
	€27k
	€2,50
	Alessandro aveva già speso circa 10.000€ con agenzie diverse. I report erano impeccabili — impression, click, follower. Ma i clienti?  Nemmeno l’ombra
	Quando gli ho proposto di lavorare insieme mi ha sorpreso che dicesse sì — era già convinto che sarebbe andata come le altre volte.
	"Va bene, proviamo. Ma dentro di me pensavo che fosse l'ennesima volta."
	Non ho lanciato campagne generiche. Ci siamo fermati a capire chi portava davvero margine: imprese edili, logistica, giardinieri, manutentori stradali. Target preciso, messaggio preciso, video girato da me sul campo.
	Siamo passati da 20€ a contatto a 2,50€.

	Gavril Bostan
	CASO STUDIO 01
	Le campagne hanno intasato il gestionale — ho affiancato Alessandro nella gestione commerciale per trasformare i contatti in ordini.  In sei mesi: spedizioni in tutta Italia.
	La mia vittoria più grande? Quando mi ha detto: "Gavril, sto cercando personale per crescere ancora di più."
	Il 90% dei contatti diceva no inizialmente — ma nel workwear i clienti tornano ogni stagione per il riassortimento.
	Ho costruito un sistema di email marketing automatico per tenerli caldi nel tempo. Quel 90% non è uno scarto: è pipeline che si ripresenta ogni sei mesi.
	"Non pensavo che questi strumenti potessero funzionare così bene. Mi dispiace non aver iniziato prima."
	— Alessandro, titolare MTC Torino
	Gavril Bostan
	CASO STUDIO 02


	Andrei · Avto Car Detailing
	avtocardetailing@gmail.com


	€15
	368+
	<€1
	x4
	Andrei per un anno aveva fatto tutto da solo: video costanti, contenuti quotidiani, AI, ogni piattaforma. Un anno. Di clienti davvero pochi.
	Prima di toccare le campagne, ci siamo fermati. Abbiamo ragionato su quale
	servizio portasse più soddisfazione — economica e operativa.
	È emerso il rinnovo fari con tecnologia nanotech a domicilio.
	Un servizio che nessuno nella zona strutturava in quel modo.
	"Starci dietro era impossibile. Non è il mio mestiere. Il mio mestiere è il car detailing."
	— Andrei Ceban, titolare Avto Car Detailing


	Gavril Bostan
	CASO STUDIO 02
	Ho costruito un sistema geolocalizzato su Torino e Crescentino — raggio 20km
	per ogni area.
	Chi vede l'annuncio è qualcuno che si trova in quella zona, ha un'auto,
	e ha un problema specifico. Nessuno spreco.
	Risultato: 368 richieste a meno di 1€ a contatto. Dopo 24 ore dal lancio, Andrei aveva già chiuso il primo cliente.
	"Com'è andata? Meglio di quanto avrei potuto immaginare. Con 15 euro al giorno oltre 360 richieste. Ho fatto un ×4. Ora ci specializziamo nell'oscuramento vetri."
	— Andrei Ceban, titolare Avto Car Detailing
	Gavril Bostan
	IL METODO



	Non campagne lanciate
	e dita incrociate.
	Un viaggio di  2.000 km non lo fai senza GPS — non perché non sai guidare, ma perché
	quando sbagli strada ti rimette in carreggiata. Io sono il tuo GPS. Per tutto il percorso.
	Analisi e onboarding
	Definiamo la tua visione a 12 mesi, studiamo il cliente che porta davvero margine, e vengo
	fisicamente da te a creare contenuti su misura. Con ogni cliente sono stato nel loro laboratorio, ufficio, cantiere.

	Lancio e calibrazione
	La campagna parte con dati reali, non supposizioni. Valutiamo i segnali nelle prime 48 ore,
	allineiamo budget e strategia, eliminiamo ciò che non converte. Il sistema impara velocemente perché sa cosa cercare.

	Espansione del sistema
	Ads,video, email marketing, landing page — ogni pezzo si integra. Non gestisco solo le campagne:
	costruisco l'infrastruttura che lavora mentre tu fai il tuo mestiere.
	CHI SONO

	Sono Gavril Bostan, consulente operativo per imprenditori a Torino. Ho lavorato in 12 settori diversi — ho visto cosa funziona e cosa è una perdita di soldi e tempo.
	Non sono un'agenzia: ogni risultato passa per me,
	direttamente.
	Essere a Torino non è un dettaglio — conosco questo mercato, queste persone, queste dinamiche.
	Lavoro con pochi imprenditori alla volta, per seguire ognuno sul serio.
	Gavril Bostan
	COME LAVORO



	Altre collaborazioni
	Gestisco un cocktail bar nel centro di Torino. Partendo da una situazione confusa e distratta, grazie a un lavoro profondo e a un confronto settimanale con Gavril, abbiamo rivoluzionato e ristrutturato completamente la nostra immagine, ridando un'identità forte al locale.
	— Aurora
	Grazie all'affiancamento con Gavril, la nostra storica pasticceria di Torino ha allargato il suo raggio d'azione. Curando i social insieme a lui, abbiamo iniziato ad attirare clienti che prima non ci conoscevano, spingendoli a venire apposta da Borgaro e dai comuni vicini.

	— Vittorio
	Ho una ditta di costruzioni a Torino. Anche se siamo sul mercato da tempo, avevamo bisogno di far conoscere meglio la nostra attività. Gavril è stato un ottimo professionista, aiutandoci a comunicare il nostro valore e a farci notare.

	— Livio
	Ho una pizzeria. In passato sono passate tante persone a proporsi per aiutarci, ma nessuno che parlasse mai di cose concrete. Con Gavril è stato diverso: abbiamo fatto un lavoro eccezionale, basato sui fatti

	— Dino
	Gavril Bostan

	I RISULTATI CHE HAI VISTO NON SONO UN CASO.

	Il prossimo passo tocca a te.
	Alessandro e Andrei partivano frustrati e delusi dalle vecchie agenzie. Hanno cambiato strategia e i numeri gli hanno dato ragione. Il metodo è testato, sul campo e nel tuo stesso territorio. Ora la scelta è tua.
	ASCOLTA LE
	LORO VIDEORECENSIONI
	BOSTAN GAVRIL




